& helpt ondernemen.



Ingrijpende
beslissingen

De aan- of verkoop van een bedrijf, bij Ygrec Transaction

Services in vertrouwde handen.






Ervaring. Kennis. Kunde. Ygrec Transaction Services heeft het
in huis. Logisch ook, we vragen immers uw vertrouwen.

Daar mag iets tegenover staan.

Oprichters: Jorris van Doorn en Sander Boon.

Jorris. Academisch geschoolde praktijkman. Kleine en grote
overnames, zowel nationaal als internationaal. Praat als
ondernemer mee uit eigen ervaring. En stelt die ten dienste

van u als ondernemer. Doe er uw voordeel mee.

Sander. Denker & doener. Sublieme combinatie.
Heeft er Ygrec Accountancy mee opgericht.
Maakt met Ygrec Transaction Services het plaatje voor u als

ondernemer compleet.

Het netwerk, de expertise, het enthousiasme.

Maak er vooral gebruik van.






Professionaliteit en transparantie. De belangrijkste begrippen
in onze samenwerking met u als ondernemer. Natuurlijk ook
bij kleinere transacties. En we zijn een beetje eigenwijs.
ledere situatie is immers anders en vraagt om een eigen
aanpak. We werken met modules met een vaste prijs,

u houdt immers van duidelijkheid.

Of het nu gaat het om een waardering, onderhandeling of
passende financiering, wij spreken uw taal. Wij hebben de
ervaring van het ondernemerschap, en voegen kennis toe.

Essentieel bij zo'n belangrijke samenwerking.






U weet waar u naartoe wilt. Hoe u er komt, is minder helder.
De weg kent ook obstakels. Die wij u helpen nemen.

Deze dynamische route hebben wij samengevat in een
modulaire aanpak. Individuele stappen binnen het
transactieproces die wij hebben gestandaardiseerd. Zo weet u
waar u aan toe bent, wel zo prettig. Flexibel, efficiént en tegen

een vaste prijs: geen verrassingen achteraf!

In ons schema ziet u de opbouw van onze modulaire diensten.






Het is tijd voor die volgende stap, de aan- of verkoop van een
bedrijf. Een Belangrijke Beslissing.

Dit doet u niet alleen, dit doet u samen met Ygrec. Waarhij u de
regie houdt, uiteraard. U weet heel goed wat u zelf kan, en wat
u liever hij ons neerlegt. Ons voordeel op de concurrent

- de combi van uiteenlopende praktijkervaring en kennis -,

u ziet het, u erkent het. En zet ons strategisch in.

Emoties spelen mee. Maar krijgen niet de overhand doordat
wij voor u onderhandelen. Afstand houden, rust bewaren.
De juiste move op het juiste moment. Dat is waar wij

waarde toevoegen.

Zo blijft u doen waar u goed in bent. En doen wij hetzelfde.
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